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Haz clic hacia la
sostenibilidad de tu negocio

La solucion integral para las
plataformas de venta online
multiproducto

-
Aportamos el valor
que necesitas Sl




Una historia de éxito, todavia incompleta La sostenibilidad de tu negocio: tu objetivo y el nuestro

Hemos trabajado con las mayores
plataformas multiproducto y de descuento

Si buscamos experiencias de éxito en cuota de mercado y todo ello en un La capacidad para generar margenes En PwC contamos con una solucién Ponemos a tu disposicién un equipo Especialistas en estrategia y operaciones, online del mundo. Juntos hemos hecho frente
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en un segundo plano: 3. Disefio e implantacién de un plan de accién integral sostenibilidad de tu negocio en el medio y

Disefiaremos e implantaremos un plan de accién a tu medida, que te permita actuar sobre una, varias o todas las areas: largo plazo. Ademas:
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Ademas, en caso necesario, PwC te ofrece asesoramiento para impulsar o desarrollar una estrategia de internacionalizacion y mejorar tu acceso a la financiacion, mediante la busqueda de alianzas,

operaciones de M&A o el acceso a los mercados de capitales (OPVs, MAB, etc.). Contards con un back-office

6. Equipo integrado y un equipo directivo
profesionalizado, que redundara en
un crecimiento sostenible y un

7. Clientes incremento de la reputacion de tu

empresa a largo plazo.



Aportamos el valor que necesitas

PwC te ofrece una solucion a tu medida, totalmente adaptada a las necesidades y a los
riesgos que pueden impactar a tu empresa, que te permitird avanzar hacia la
sostenibilidad de tu negocio en el medio y largo plazo, gracias a:

Experiencia con empresas de
referencia en tu sector

PwC ha asesorado a algunas de las
principales plataformas multiproducto y
de descuentos online durante los dltimos
afios. En este sentido, hemos ayudado a
compafiias en proceso de start-up y a
aquellas que ya se encuentran mas
consolidadas, lo que nos permite tener
un conocimiento nico de una industria
tan dinamica como el e-commerce y,
especialmente de este tipo de
plataformas.

El mejor equipo
multidisciplinary sectorial

Para poder identificar y ayudarte a
afrontar los posibles riesgos y
oportunidades que pueden impactar en
tu negocio, es imprescindible contar con
una solucién que vaya mas alla de la
vision tradicional. Por eso, ponemos a tu
disposicién en un mismo equipo a
profesionales con reconocida experiencia
en estrategia y operaciones,
asesoramiento legal y fiscal, expertos en
riesgos, gobierno corporativo, tecnologia
y recursos humanos. Todos ellos, con
inigualables credenciales en el sector.

La confianza de trabajar con
la mayor red de profesionales

PwC cuenta con la mayor red de
profesionales del mundo con cerca de
169.000 personas en 158 paises. Todos
los profesionales de PwC trabajaran en
equipo y coordinados sea cual sea tu
ubicacion, y te prestaran el servicio con
el rigor, la profesionalidad y la politica
de control de riesgos propia de una de las
mayores firmas de servicios
profesionales del mundo.

Si deseas mds informacion, puedes contactar con las siguientes personas:

Antonio Vdzquez
antonio.vazquez@es.pwc.com
+34 915 684 674

Patricia Manca
patricia.manca.diaz@es.pwc.com
+34 915 684 211

Miguel Nardiz
miguel.nardiz@es.pwc.com
+34 915 684 698
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PwC ayuda a organizaciones y personas a crear el valor que estan buscando. Somos una red de firmas presente en 158 paises con mas de 180.000 profesionales
comprometidos en ofrecer servicios de calidad en auditoria, asesoramiento fiscal y legal y consultoria. Cuéntanos qué te preocupa y descubre como podemos ayudarte en
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